C h kl - t O que voce precisa fazer para
eC lS realizar o Feirao de Negociagao

Prée-requisitos

C@g% Avalie viabilidade do feirao junto com o seu time, incluindo o planejamento e
investimento de tempo. O sucesso do Feirao depende de um esforco conjunto!

7 Procure seu executivo para alinhar proximos passos, validagao do
calendario, prazos e acessos;

-—| Defina as datas conforme a disponibilidade para sua regiao no calendario oficial

Q Defina o formato do evento: presencial, online ou ambos

Verifique o acesso ao Portal do Gestor de Cobranca: caso a equipe
ainda nao tenha acesso, abra um chamado junto ao CSF

I]

Prepare-se para o evento!

Crie um cronograma de divulgacgao para seus revendedores inadimplentes.
A comunicacao com a sua base € o ponto chave para garantir bons

resultados no feirao

?8@3 Tenha 2 a 3 colaboradores dedicados a conduzir as negociagoes

Prepare sua Venda Direta para garantir uma experiéncia agradavel aos

ﬁ participantes. Ofereca uma area para experimentacao de produtos,
= servicos de beleza, café e brindes. Dé prioridade a brindes para

negociacoes com pagamentos a vista.

o =f Acesse a tabela de desconto especial que ficara vigente durante o periodo
do Feirao no menu “duvidas” no Portal do Gestor de Cobranca
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